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CURSO TÉCNICAS DE VENTAS EFECTIVA 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

OBJETIVO GENERAL 

El Objetivo General que propone este curso es que al 
finalizar estés en condiciones de aplicar técnicas de 
contabilidad avanzada en la toma de decisiones 
estratégicas, considerando el análisis de los resultados 
financieros de la empresa. 

OBJETIVOS ESPECÍFICOS 

Al finalizar cada Unidad Temática podrás... 

1 Identificar los activos de la empresa, en base a 
la naturaleza y tratamiento de las cuentas. 

2 Diferenciar los pasivos de la empresa, según la 
naturaleza y tratamiento de las obligaciones 
contraídas. 

3 Emplear técnicas de depuración y análisis de 
estados financieros, usando como base el 
balance general y el estado de resultados de la 
empresa. 

4 Realizar el análisis de la rentabilidad del 
negocio, a través del cálculo de razones e 
índices financieros  

 

 

DIRIGIDO A 

Este curso está dirigido al personal que se desempeña 
en el área de Finanzas, Créditos, Contabilidad, 
Adquisiciones, Cobranzas, Captaciones y otras divisiones 
afines. También a particulares relacionados con el área 
de finanzas. 

METODOLOGÍA DE ESTUDIO 

El curso es 100% online ASINCRÓNICO, el participante 
recibe al inicio del curso, su clave de acceso a los 
contenidos alojados en la plataforma Moodle 

Contempla una prueba parcial por unidad y una prueba 
global final. La Nota mínima de aprobación es 60% en 
escala de 1 a 100. 

Existe un servicio de Seguimiento para apoyar al 
alumno, un servicio de tutoría online e informes de 
avances. Al final el alumno recibe su diploma en 
formato digital. 

 

 

 

 

Modalidad e-Learning Asincrónica 

CONTABILIDAD AVANZADA: HERRAMIENTAS PARA DECISIONES 
ESTRATÉGICAS 

Duración: 35  hrs - Código Sence: 12-38-0724-02 

CURSO 
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CONTENIDOS DEL CURSO 

UNIDAD TEMÁTICA 1: TRATAMIENTO Y CLASIFICACIÓN 
DE LAS CUENTAS DE ACTIVO 

1.1 Fundamentos de Contabilidad 
 Tipos y Definiciones de Contabilidad 
 NIIF y Estados Financieros 
 Valorización de Activos 

 

1.2 El Balance General y las cuentas de Activo 

 Composición de los Activos de una Empresa 
 Cuentas por Cobrar 
 Pagos Provisionales Mensuales (P.P.M) 

 

1.3 Existencias y Gastos Anticipados 

 Sistemas de Costeos 
 Situaciones Especiales, Gastos Anticipados. 

 

1.4 Activo fijo tangible - Definición y tratamiento de 
activos fijos tangibles 

 Clasificación entre activos tangibles e 
intangibles 

 Métodos de depreciación y erogaciones 
posteriores a su adquisición 

 Métodos de Depreciación 
 

1.5 Otros Activos - Inversiones Permanentes y Activos 
Fijos Intangibles 

 Inversiones permanentes en otras empresas 
 Activos Fijos Intangibles 

 

 

 

UNIDAD TEMÁTICA 2: TRATAMIENTO Y CLASIFICACIÓN 
DE LAS CUENTAS DE PASIVO 

2.1. El Balance General y las cuentas de Pasivo 

 Composición de los pasivos de una empresa. 
Obligaciones. 

 Obligaciones por emisión de Títulos de Crédito 
 Obligaciones por adquisición de bienes y 

servicios 

2.2. Ingresos e Impuestos diferidos 

 Ingresos diferidos 
 Impuestos diferidos 

2.3. Pasivos de Largo Plazo 

 Patrimonio: Capital, utilidades retenidas y otras 
reservas 

 Utilidades Retenidas 
 Otras Reservas 

2.4. Balance Tributario y Balance General Clasificado 

 Balance General Clasificado 
 Balance Tributario 

 

UNIDAD TEMÁTICA 3: TÉCNICAS DE DEPURACIÓN Y 
ANÁLISIS DE LAS CUENTAS DE LOS ESTADOS 
FINANCIEROS 

3.1. Estado de Resultados 

 Tratamiento 
 Cuentas de Gastos 
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3.2. Resultado de Explotación 

 Resultado Operacional y No Operacional 
 Resultado No Operacional 
 Impuesto a la Renta 

3.3. Técnicas de Análisis 

 Aspectos para considerar al momento de 
depurar 

 Depuración de cuentas de Pasivo 

3.4. Análisis Porcentual aplicado al Balance y a los   
Resultados 

 Análisis aplicado al Balance 
 Análisis aplicado a los Resultados 
 Porcentaje de Participación 

3.5. Determinación de la generación bruta operativa 

 Análisis de tendencia 
 Determinación de la Generación Bruta 

Operativa 

UNIDAD TEMÁTICA 4: ANÁLISIS DE RAZONES O 
ÍNDICES FINANCIEROS 

4.1. Índices Financieros 

 Ventajas y Limitaciones 
 Usuarios y Clasificación 

4.2. Razones de Liquidez 

 Test Ácido o Prueba Rápida 
 Permanencia de las cuentas por cobrar y pagar 
 Ciclo Operacional 

4.3. Razones de endeudamiento o cobertura 

 Leverage 
 Información que entrega el Índice  
 Relación deuda total / ventas anuales 

4.4. Razones de Rentabilidad 

 Margen neto y utilidad antes de corrección 
monetaria / Ventas 

 Margen Operacional y Margen Bruto 
 Rentabilidad sobre patrimonio y rentabilidad 

sobre los activos 

4.5. Razones de actividad o eficiencia, rotación del 
activo y rotación de activo fijo 

 Rotación del Activo 
 Rotación del Activo Fijo 

4.6. Reconciliación de las principales partidas, 
reconciliación del activo fijo 

 Reconciliación del Activo Fijo 
 Rotación del Activo Fijo 
 Reconciliación del patrimonio 
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MÁS INFORMACIÓN DE ESTE CURSO  
  
FONO DE CONTACTO  
Central: (56-2) 2597 66 00 (opción 2)  
Whatsapp: +56 9 6666 1348  
  
E-MAIL  
contacto@leshalles.cl  
  
SITIO WEB  
www.leshalles.cl  
  
DIRECCIÓN:   
María Luisa Santander 0443, Providencia, Santiago, Chile 
  

  
  
 "Actividades de capacitación autorizadas por el Sence para los efectos de la franquicia 
tributaria de capacitación, no conducentes al otorgamiento de un título o grado 
académico" 

    


